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SAICO libera al mercado reciboelectronico.uy

Disponible nueva plataforma: “Gente”
integrada a reciboelectronico.uy

SOFTWARE LISTO PARA PUBLICAR ELECTRONICAMENTE EL RECIBO DE SUELDOS, DE ACUERDO A LA NORMATIVA VIGENTE QUE HABILITA ESTA NUEVA OPCION
EN LUGAR DEL DOCUMENTO IMPRESO Y ANADE UN PORTAL DONDE CUALQUIER EMPRESA Y SISTEMA PODRA UTILIZARLO

a empresa SAICO esta in-
L tegrada por un equipo de

profesionales en el 4rea de
tecnologia de la informacion diri-
gidos por Nelson Elola, técnico en
informatica desde 1971 y Alvaro
Martinez Peri, egresado en 1981
de la Facultad de Ingenieria como
Analista Programador.

Se especializa en el desarrollo
de programas para la administra-
cion de empresas, y en la presta-
cion de asistencia a los usuarios.

Lleva instalados miles de pro-
gramas y mantiene una relacion
contractual deasistenciacon cerca
de 2000 clientes.

Nelson Elola repasa los orige-
nes de la empresa, su fantastico
crecimiento y el presente solido
que la proyecta a nuevos logros.

(Quélos llevé a fundar SAICO?
Sus origenes se remontan al afio
1984. Por ese entonces se estaba
popularizando el uso de los PC
y como consecuencia de ello,
el objetivo era dar una solucion
a las empresas en el area de la
administracion con productos
que permitieran procesar sus
datos. Hoy obviamente eso no
es ninguna novedad pero en
aquel afio si lo era. Por lo tanto,
lavision fue hacer productos que
se pudieran adaptar a distintas
empresas.

(Programas a medida?

No, hacemos lo contrario. Un
software a medida implica mu-
chos errores. Muchos. Y hay que
solucionarlos antes de entregar
el programa al cliente. Nosotros
vamos por el camino inverso.
Nuestro programa ya esta proba-
do. Nosotros colaboramos en la

™

EL EQUIPO QUE INSTALO MILES DE PROGRAMAS Y UNA RELACION DE ASISTENCIA CON CASI 2000 CLIENTES

implementacion cargando en él
los parametros para alcanzar los
objetivos del cliente.

Lo que si hacemos a medida es
prestar servicios.

<En qué se beneficia el cliente?
Es un programa portable, muy
adaptable a todo tipo de situa-
ciones lo que genera un gran
beneficio para el usuario porque
éste dispone rapidamente de un
software para cumplir con sus
objetivos de ingresar, controlar,
procesar, ver estadisticas, infor-
macion para resolver, graficas,
etc., através de procesos rapidos,
acelerados. Entonces el software
no es un impedimento. Ya lo
tenemos pronto.

JUn producto bien adaptable?

Laexperiencia inicial con mi socio
desarrollando productos especifi-
€OS Nnos genero un conocimiento
de lo que en términos generales,
las empresas requerian. Luego el
crecimiento se fue dando de manera
fluidabasadaenlaactitud de nues-
traempresaquees escuchary luego
de ello, ocuparse de los requeri-
mientos que el cliente necesita para
incorporarlos a nuestro producto.
Esos requerimientos que fueron
surgiendoy alos que les prestamos
todanuestraatencion, hicieron que
nuestro productocrezcay crezcade
maneracasi constante. Laincorpo-
racion constante de mayores apti-
tudes a nuestro producto ha sido el
motor del crecimiento. A todo ello

hay que sumarle el propio desafio
queimplicanlas nuevastecnologias
enfocadas al software. Un combo
precioso en beneficio del usuario.

En 2007 y con el sacudén
que significé la reforma tribu-
taria, Saico quedd notablemente
posicionada. Fue de las pocas.
Sus productos se adaptaron de
inmediato porque en funcion de
sus cualidades —entre ellas la de
una rapida configuracion y un
muy buen servicio-, se les saco
enseguida un rapido rendimiento
para absorber esa situacion.

Reciboelectronico.UY: ;servicio
de plataforma independiente?

Los productos nuevos se van ge-
nerando a partir de nuevas regu-

laciones o decretos del gobierno
o por la necesidad de un cliente.
Pero también hay gente dentro de
Saico que crea cosas nuevas. Hay
hitos propios de Saico como lo es
la emision de recibo electronico
que es un complemento de nuestro
producto deliquidacion de sueldos
anticipandonos a la Ley de Inclu-
sion Financiera enfocada a que la
totalidad de los salarios se va a
terminar pagando por un medio
bancario. Entonces el producto
estrella de Saico que es “Gente”
ya esta listo para publicar electro-
nicamenteel recibo. Peroa“Gente”
le dimos una vuelta de tuerca mas
y creamos un portal que se llama
reciboelectronico.uy donde vamos
abrindarese servicio paratodos los
sistemas. No solo para los emitidos
por nuestro software “Gente” sino
que puede captar a toda aquella
empresaquelesinterese o les quede
mas sencillo o mas conveniente, en
cuanto a los costos, ingresar a una
plataforma de este tipo.

<Qué perspectivas tienen?
Luego de emitido el decreto
173/015 las consultoras comenza-
ron acanalizar lainquietud de sus
clientes con relacion al tema de la
entrega de los recibos. Empresas
que tienen personal distribuido
geograficamente o que tiene gran
cantidad de funcionarios y nece-
sitaban firmar cada documento,
ahora se ven aliviadas. Es asi que
desarrollamos una herramienta
que refleja el decreto y lo aplica
en forma rapida y sencilla. Desde
su liberacion al mercado se estan
incorporando empresas a ritmo
creciente. Lo interesante ademas
esqueesindependiente del sistema
de nomina que se utiliza.
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